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	Muster


 

	Frage
	Ihre Antwort/Anmerkung

	Welche Möglichkeiten (Opportunities) hat Ihre Praxis, die Zufriedenheit Ihrer Patienten zu verbessern?

	Können Sie die Probleme Ihrer Patienten mit dem jetzigen Leistungsangebot Ihrer Praxis lösen?
	Ja.

	Sehen Sie die Chance einer Erweiterung Ihres IGeL-Angebotes?
	Neue IGeL-Leistungen sind jetzt nicht relevant, aber die vorhandenen Angebote wollen wir ausweiten.

	Welche weiteren Entwicklungsmöglichkeiten hat Ihre Praxis (z. B. Spezialleistungsangebote)?
	Zurzeit sind weitere Spezialangebote nicht umsetzbar. 

	Welche Visionen haben Sie für die Entwicklung Ihrer Praxis während der nächsten 5 Jahre?
	Einen Kollegen/Praxispartner mit in die Praxis einsteigen zu lassen, um das Leistungsangebot erweitern zu können. 
(Gezielt anfangen, nach geeigneten Interessenten suchen)

	Welchen Risiken (Threats) müssen Sie sich in diesem Jahr stellen? 

	Welche Leistungen erbringen Ihre Mitbewerber, die Ihre Praxis nicht anbietet: 

- besondere Services, 
- Öffnungszeiten, 
- Spezialsprechstunden, 

- technische Geräte, 
- spezielle Leistungsangebote, 
- besondere Fortbildungen der Mitarbeiter oder der Ärzte etc.)?
	

nein

Samstagssprechstunde für Berufstätige

nicht bekannt
nein
nicht bekannt

	Wie leicht können andere Praxen Ihnen den Markt streitig machen?
	Patientenwechsel durch Samstagssprechstunde für Berufstätige. Es zeigt sich, dass vor allem auch Privatpatienten (z. B. Selbstständige) daran großes Interesse zeigen.

	Welche bevorstehenden Änderungen können bzw. werden Ihre Praxis beeinflussen?
	Demnächst eröffnet in unserem Einzugsgebiet ein MVZ. 
Das MVZ kann durch die höhere Anzahl der Ärzte längere Öffnungszeiten anbieten.
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