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	Übersicht: Diese möglichen Synergieeffekte sprechen für eine Erweiterung 

	· Sie gewinnen Kunden für Ihre Teilbereiche wesentlich leichter: Kunden der ambulanten Pflege sind auch potenzielle Kunden der Tagespflege und beide Kundenkreise sind wiederum mögliche Kunden für die vollstationäre Pflege. 
· Sie können Mitarbeitern mit gesundheitlichen Einschränkungen ein konkretes Angebot in Ihrem eigenen Unternehmen machen. Mitarbeiter, die keinen Nachtdienst mehr machen dürfen, können in die ambulante Pflege und Rückenkranke möglicherweise in die Tagespflege. 
· Vorhandenes Personal muss unter Umständen auch bei einer Ausweitung der Leistungen nicht oder nur stundenweise aufgestockt werden. Das betrifft insbesondere die Verwaltung und senkt die spezifischen Overheadkosten. 
· Positive Marketingeffekte entstehen (Image bei Politik und Verwaltung, Zuleitung zu anderen eigenen Angeboten). 
· Im Rahmen eines Gesamtversorgungsvertrages erzielen Sie weitere Synergien, wie z. B. eine gemeinsame PDL. 
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